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Philip R. Weems es el codirector del Grupo de Energía Global del Estudio y Socio Gerente de 
las Oficinas de Medio Oriente del Estudio en Dubai, Riad y Abu Dabi. Su base de trabajo se 
encuentra en Dubai, luego de haberse trasladado desde Houston. El Sr. Weems se especializa en 
las transacciones de energía global e infraestructura, principalmente en materia de GNL/gas, 
transacciones en la etapa upstream y asuntos de energía marítima. También se desempeña como 
árbitro en la resolución de controversias internacionales relativas a petróleo y gas (en la 
Asociación de Abogados de los Estados Unidos – AAA -  y la Corte de Arbitraje Internacional 
de Londres -LCIA. 

El Sr. Weems también se desempeñó como Presidente de la Asociación Internacional de 
Negociadores de Petróleo (AIPN) desde 2003 hasta 2004 y, previamente, como Secretario y 
miembro del Directorio de dicha Asociación desde 1999 hasta 2005. Fue Presidente del Comité 
Revisor de Contratos de Operación Conjunta Internacionales de la AIPN en 2002, que es 
responsable por la segunda revisión de los modelos de dichos contratos.    

Las distinciones recibidas por el Sr. Weems recientemente incluyen su mención en los rankings 
realizados por las siguientes publicaciones: 

■ Mejor Abogado de Proyectos en Medio Oriente y de Energía, Chambers Global's 

World's Leading Lawyers 2009 

■ Energía de los Estados Unidos: Mejor Abogado en Transacciones de Petróleo y Gas, 
Chambers Global's The World's Leading Lawyers 2007 y Mejor Abogado de Energía 

y Recursos Naturales de Texas, Chambers USA Guide 2006 

■ Mejor Abogado de Transporte de Energía en 2007 Chambers USA Guide (ranking del 

estudio) 

■ The Legal 500 – UAE Projects and Energy (2008)   



 

■ The International Who's Who of Oil & Gas Lawyers 2009 (incluido dentro de los 12 

primeros “Individuos más reconocidos - Global”) 

■ Euromoney’s Guide to the World's Leading Lawyers- Best of the Best 2008 (único 
nominado en el sector de Energía de Medio Oriente)  y World's Leading Energy and 

Natural Resource Lawyers 2009 

■ Mejores Abogados de los Estados Unidos; Mejores Abogados de los Emiratos Árabes 

Unidos  

■ “El mejor abogado de Texas” en Derecho de Petróleo y Gas, y en Derecho 

Internacional, publicado por Texas Monthly  

■ Lawdragon “500 Nuevas Estrellas, Nuevos Mundos”, la lista de los principales 

abogados de los Estados Unidos  

Antes de incorporarse a King & Spalding en calidad de Socio, el Sr. Weems fue Abogado Senior 
de ARCO en Yakarta, Indonesia, donde trabajó como abogado principal del Proyecto Tangguh 
de GNL desde 1997 hasta 1999. Durante el período 1996-1997, estuvo a cargo de los aspectos 
legales de las operaciones de ARCO en Medio Oriente y en Sudáfrica. Desde 1990 hasta 1996, el 
Sr. Weems fue Abogado General Asociado de Virginia Indonesia Company (una de las 
principales compañías proveedoras de gas natural de la Central de GNL en Bontang), con base 
en Yakarta. Como Abogado General Asociado, fue el principal asesor legal de la gerencia senior 
de PERTAMINA en materia de GNL y GLP.  

El Sr. Weems obtuvo su título de abogado (J.D.), Cum Laude, de la Facultad de Derecho de la 
Universidad Tecnológica de Texas, en 1982. Realizó una Maestría en Derecho de la Universidad 
de Sydney, Australia, en 1984. También obtuvo un Certificado de Estudios Avanzados (1989) de 
Thunderbird, la Escuela de Postgrado de Administración Internacional de los Estados Unidos. 
Asimismo, es miembro de las Asociaciones de Abogados del Estado de California y del Estado 
de Texas. 

El Sr. Weems es autor de una gran variedad de publicaciones y discursos en materia de derecho 
energético, entre los cuales se destacan:  

■ “LNG and Natural Gas Contracts”, Curso de dos días, un segmento del Curso Corto 
de Derecho Internacional de Petróleo y Gas, Contratos y Negociaciones: Parte 2, 

Asuntos y Acuerdos de la etapa midstream, Houston, 1999-2008 

■  “Top 10 Challenges Facing the LNG Industry in 2008” (Congreso de la AIPN en 

Singapur, junio de 2008)  



 

■ Copresidente, 3° y 4° Congreso de Derecho en materia de GNL, Houston (septiembre 

de 2006-2007)  

■ “Multi-User LNG Terminals: Will the Trend Penetrate the Asian Market”, Suministro 

de GNL para los Mercados Asiáticos, Singapur (septiembre de 2007) 

■ “Middle East Gas at a Crossroads”, Congreso de Petróleo y Gas de Medio Oriente, 

Dubai (2007) 

■ “Atlantic Basin LNG Sees Rapid Growth; Mideast Capacity Plays Major Role”, LNG 

Observer (2007) 

■ “Key Factors Affecting the Success of Gas Pipeline Projects”, Congreso 

Internacional organizado por la AIPN, Perth, Australia (2006) 

■ “Upstream Government Petroleum Contracts”, Seminario de dos días, Dubai (2006), 

Río de Janeiro (2005) y Singapur (2004 y 2007)  



 

■ “LNG Marketing Workshop”, Curso de dos días, Yakarta, Indonesia, 11-12 de enero 

de 2006 (auspiciado por AIPN, BPMigas, Chevron y ConocoPhillips)  

■ “LNG Today”, Torre de Londres, Congreso sobre GNL organizado por K&S (mayo 

de 2006) 

■ “The Evolution of LNG Sales Contracts”, LNG Journal (Enero-Marzo 2006) 

■ “Agreements for LNG Terminal Services”, 6ª Cumbre Mundial de GNL, Roma (2005)  

■ “Evolution of LNG Sales Contracts: Trends and Issues”, 2° Congreso Anual sobre 

Derecho de GNL, Houston, Texas, septiembre de 2005  

■ “Sparring Session: Head-to-Head on Gas Sales Agreements”, Congreso de Primavera 

organizado por la AIPN, Houston, 2005 

■ “HNS Convention and Its Effects on the LNG Trade”, GasTech, Bilbao, España, 2005 

■ “LNG Purchase Alternatives in Today’s Marketplace”, Mesa Redonda sobre GNL 

organizada por BN Americas, Santiago, Chile, 2004 

■ “LNG Terminal Use Agreements”, LNG North America (Houston), mayo de 2004 

■ “Potential Liabilities for Casualties in LNG Shipping”. Presentación en sociedad de 

Operadores Internacionales de Tanques y Terminales de Gas, San Francisco, 2004 

■ “A Ship in Port is Safe…”, Petroleum Economist: Fundamentals of the Global LNG 

Industry 2004 (Marzo de 2004) (en coautoría con K. Keenan) 

■ “Key Issues in Gas Clauses Affecting Export Projects”, 3ª Mesa Redonda sobre 

Contratos de Participación en la Producción, 7 de noviembre de 2003, Houston 

■ “Highlights of Key Revisions - 2002 AIPN Model JOA”, International Energy Law 

and Taxation Review (2003) (en coautoría con M. Bolton) 

■ “LNG Mock Negotiation”, Congreso Forbes, San Francisco, California 2002 

■ “Time Charter Parties in the LNG Trade,” LNG Journal (Enero-Febrero 2001)  

■ “Overview of Issues Common to Structuring, Negotiating and Documenting LNG 

Projects,” International Energy Law and Taxation Review (número 8, 2000) 

Las observaciones del Sr. Weems sobre la estructuración de proyectos de GNL fueron citadas en 
la publicación International Petroleum Transactions (2ª edición 2000), texto publicado por la 
Rocky Mountain Mineral Law Foundation y escrito por los Profesores Smith, Dzienkowski, 
Anderson, Conine, Kramer y Lowe. Fue el creador, editor y coautor de Enforcement of Money 



 

Judgments Abroad, un libro de dos tomos publicado por Matthew Bender y Juris Publishing 
(1998-1997).  

Su experiencia laboral en materia de GNL abarca proyectos significativos de exportación, 
transporte e importación de última generación, tales como:    

■ proyecto de GNL en campo verde (greenfield) en Nigeria; 

■ en relación con la Terminal de GNL de Singapur que está en su etapa de 
planificación, el Acuerdo de Grupo de Compradores (Aggregator Agreement) 

celebrado con BG y el Contrato de Terminal de GNL celebrado con PowerGas; 

■ acuerdos de uso de terminal y contratos de GNL relacionados para las terminales de 
Freeport y Cheniere, dos de las principales terminales de múltiples usuarios del 

mundo; 

■ contratos de fletamento por tiempo para la flota de GNL “Energy Bridge”, los 

primeros buques de regasificación a bordo del mundo; y 

■ ventas ex-ship y FOB a compradores asiáticos en cantidades superiores a los 8 

millones de toneladas anuales. 

 

La experiencia de representación en materia energética comprende:  

Australia 
■ Representación de una importante compañía de GNL en la estructuración de un 

contrato de bombeo de GNL para un proyecto de exportación de GNL en campo 

verde. 

■ Representación de Woodside Petroleum en diversas actividades relacionadas con 

GNL norteamericano.  

■ Representación de una sociedad por acciones australiana sobre contratos de 

responsabilidad para terminales de exportación de GNL.  

Bahréin 
■ Representación de un consorcio internacional en contratos de desarrollo y de 

participación en la producción, contratos de operación conjunta y demás contratos de 

upstream relacionados para campos de petróleo y gas existentes. 

Bélgica 
■ Representación de El Paso Energy en la redacción y negociación de contratos de 



 

fletamento por tiempo a 20 años de cuatro buques coreanos de GNL recientemente 

construidos de Exmar, un propietario de buques de origen belga.  

■ Representación de una compañía estadounidense en la negociación y redacción de un 
contrato de fletamento por tiempo a 25 años de un buque tanque de GNL 

recientemente construido, propiedad de una compañía belga.  

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en contratos de opción 
de fletamento por tiempo de varios buques tanque de GNL recientemente construidos 

que serán adquiridos por una compañía belga.  

Brasil 
■ Representación de una compañía mediana de petróleo estadounidense en la 

exploración de petróleo y gas, y la participación en una ronda de licitaciones.  

■ Representación de una compañía europea vendedora de GNL en relación con posibles 

ventas a una terminal de importación brasilera. 

China 
■ Representación de BP Indonesia en la venta de GNL indonesio a la terminal de GNL 

de Guangdong.  

■ Representación de una compañía independiente estadounidense en contratos de 

bombeo de petróleo crudo costa afuera en China.  

■ Representación de una importante sociedad por acciones estadounidense en un 

contrato de participación en producción china.  

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en un contrato de 

subcontratación para un bloque costa afuera en China.  

Egipto 
■ Representación de una compañía estadounidense de energía en contratos para la 

actividad de procesamiento de gas en la etapa midstream. 

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en relación con las 
disposiciones sobre gas natural y abandono incluidas en los contratos de participación 

de producción en aguas profundas de Egipto.  

Guinea Ecuatorial 
■ Representación de un posible comprador de una participación en un proyecto de GNL 

en Guinea Ecuatorial. 

■ Representación de Triton Energy en la construcción y desarrollo de un campo de 



 

petróleo en aguas profundas costa afuera en Guinea Ecuatorial y contratos de venta de 

petróleo crudo relacionados. 

Indonesia 
■ Representación de una importante compañía proveedora de gas a la planta de GNL en 

Bontang en asuntos vinculados a contratos de suministro de gas a largo plazo y 

contratos de venta de GNL relacionados. 

■ Representación de BP Indonesia en el desarrollo de un proyecto de GNL en campo 
verde en Indonesia, que abarcó la redacción y negociación de contratos de venta, 
principios contractuales, contratos de participación en la producción, contratos de 
operación conjunta, contratos de gestión de proyectos, contratos de unitización y 

contratos de construcción.  

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense que cotiza en bolsa en 
su participación inicial en un proyecto de GNL existente en Indonesia, que abarcó el 
asesoramiento entorno al suministro de gas y cuestiones de “package”, así como a la 

financiación de una planta de GNL en dicho país.  

■ Participación como abogado principal de PERTAMINA en la Segunda Modificación 
al Contrato de Venta de GNL de 1973 y en la Segunda Modificación al Contrato de 
Venta de GNL de 1981, contratos de venta a largo plazo celebrados con Japón por un 

monto total de 8 millones de toneladas anuales.  



 

■ Participación como abogado principal de PERTAMINA en el Contrato de Venta de 
Gas de Medium Cities Gas Corporation de 1991, un contrato de venta a 20 años 

celebrado con Japón que involucraba a tres compradores diferentes.  

■ Representación de PERTAMINA en el Contrato de Venta de GNL II de Corea, un 

contrato a 20 años celebrado con Corea en 1991.  

■ Representación de PERTAMINA en el Contrato de Venta de GNL Badak V a 20 años 

celebrado con Corea en 1995.  

■ Asesoramiento a PERTAMINA en la negociación y documentación de un contrato de 

venta a largo plazo de GNL Badak VI celebrado con Taiwán en 1995.  

■ Representación de PERTAMINA en una gran variedad de contratos de venta de GNL  

a corto y mediano plazo celebrados con Taiwán, Japón y Corea.  

■ Participó como abogado principal de PERTAMINA en un contrato de fletamento a 

largo plazo en 1995 relacionado con la flota Burmah de seis buques tanque de GNL.  

■ Participó como abogado principal de PERTAMINA en un contrato de fletamento a 
largo plazo respecto de un buque tanque de GNL con capacidad para 138.000 metros 

cúbicos recientemente construido.  

■ Representación del Gobierno indonesio desde 1991 hasta 1995 en los procesos de 
desarrollo por parte de la Organización Marítima Internacional de la Responsabilidad 

por Sustancias Peligrosas y Nocivas . 

■ Representación de PERTAMINA en asuntos de responsabilidad y seguros 

relacionados con el uso de terminales de carga y recepción de GNL.  

■ Representación de una compañía estadounidense en la estructuración, negociación y 
documentación de contratos de asignación de reservas de gas.  

Irak / Kurdistán 
■ Representación de un Contratista en un contrato de participación de la producción del 

nuevo Gobierno Regional de Kurdistán en relación con la redacción y negociación de 

contratos de operación conjunta y contratos de upstream relacionados. 

Italia 
■ Representación de un propietario de tecnología noruego en contratos de desarrollo 

para una terminal de GNL costa afuera. 

Japón 
■ Representación de PERTAMINA en la estructuración, negociación y documentación 



 

de una gran cantidad de contratos de venta de GNL celebrados con compañías 

japonesas proveedoras de servicios públicos de electricidad y gas.  

■ Representación de compañías de servicios de fletamento de buques de GNL en 

negociaciones con propietarios de buques japoneses.  

Kazajistán 
■ Representación de KazMunaiGas en una controversia sobre un contrato de 

participación en la producción, asociado al desarrollo del campo petrolero Kashagan.  

Corea 
■ Representación de una importante sociedad por acciones estadounidense en la 

subcontratación de servicios de fletamento a largo plazo de buques de GNL 

recientemente construidos a una compañía naviera coreana.  

■ Representación de PERTAMINA en la estructuración, negociación y documentación 
de dos contratos de venta de GNL a largo plazo celebrados con compradores 

coreanos.  

México 
■ Representación de un exportador asiático de GNL en la negociación de contratos de 

uso de terminal para la terminal de importación de GNL situada en Baja California. 

Mozambique 
■ Representación de una importante compañía de energía en la estructuración, 

negociación y documentación de contratos de participación en un proyecto de 

suministro de gas natural a Sudáfrica mediante un gasoducto.  

Nigeria 
■ Representación de Addax Petroleum en asuntos vinculados a las etapas upstream y 

downstream en un proyecto de GNL en campo verde. 

Noruega 
■ Representación de una importante compañía estadounidense de energía en la 

contratación de fletamento a largo plazo de seis buques de gas natural comprimido 

(GNC) que serán adquiridos por un propietario de buques noruego.  

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en un contrato de 
fletamento por tiempo a 25 años de un buque tanque de GNL existente, propiedad de 

una compañía noruega.  

Omán 
■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense que cotiza en bolsa en 



 

contratos de venta a corto plazo celebrados con un vendedor de Omán para la 
importación de GNL a los Estados Unidos y los acuerdos de responsabilidad 

correspondientes para el uso de la terminal de exportación de GNL de Omán.  

■ Representación de sociedades por acciones estadounidenses en contratos de 

participación en la producción celebrados con Omán.  

Papua Nueva Guinea 
■ Representación de Merrill Lynch Commodities para instalaciones de exportación de 

GNL en campo verde, incluidos acuerdos de compra y reventa de GNL.  

Qatar 
■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en materia de transporte 

de GNL en virtud de un contrato de compraventa de GNL a largo plazo de Qatargas 

3. 

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en adquisiciones a corto 

plazo de GNL qatarí, incluidos contratos marco de venta de GNL. 

■ Representación de una joint venture internacional en la producción y venta de un 

gasoducto desde Qatar, costa afuera, hacia Dubai.  

■ Representación de una sociedad por acciones estadounidense en la estructuración, 
negociación y documentación de contratos de participación en la producción costa 

afuera.  

■ Representación de una importante compañía estadounidense en la estructuración, 

negociación y documentación de acuerdos de venta de petróleo en Qatar.  

Arabia Saudita 
■ Representación de ExxonMobil en el desarrollo y acuerdos de joint venture para dos 

proyectos significativos de gas en Arabia Saudita.  

Singapur 
■ Representación de la Autoridad del Mercado Energético de Singapur en el desarrollo 

de un proyecto de importación de GNL en campo verde, incluido un Contrato de 
Grupo de Compradores celebrado con BG y un Contrato de Terminal de GNL 

celebrado con PowerGas.  

Taiwán 
■ Representación de productores de gas natural en la estructuración, negociación y 

documentación de un contrato de venta de GNL a largo plazo celebrado con Taiwán.  



 

■ Representación de una importante sociedad por acciones en la negociación de 
acuerdos sobre una inversión de capital en una terminal taiwanesa de regasificación 

de GNL.  

Emiratos Árabes Unidos 
■ Representación de Dubai Energy en relación con un posible proyecto de importación 

de gas. 

Reino Unido 
■ Representación de Tractebel LNG en contratos de venta de GNL a largo plazo y otros 

asuntos vinculados con GNL. 

Estados Unidos 
■ Representación de Cheniere Energy en su desarrollo de terminales de importación de 

GNL en Texas y Louisiana, incluidos acuerdos de uso de terminales, adquisiciones de 
GNL, ventas de GNL regasificado, acuerdos de servicios marítimos y de remolque, y 

otros asuntos relacionados con GNL.  

■ Representación de Freeport LNG en materia de GNL en relación con la construcción 
de una terminal de importación en tierra que estará situada en Texas, incluidas la 
redacción y negociación de tres contratos de uso de terminal a largo plazo y otros 

contratos vinculados.  

■ Representación de Torp LP en relación con una propuesta de terminal de importación 

de GNL costa afuera en Alabama.  

■ Participación como abogado principal de El Paso Energy en contratación de 
fletamento por tiempo de cuatro buques coreanos de regasificación de GNL (“Energy 
Bridge”). 

■ Representación de una importante compañía de energía en relación con acuerdos de 
responsabilidad portuaria para nuevas terminales estadounidenses de importación de 

GNL.  

■ Representación en la reestructuración de contratos de transporte para la importación 

de GNL a los Estados Unidos. 

■ Representación de The Dow Chemical Company en las adquisiciones de GNL para su 

importación a los Estados Unidos.  

■ Representación de The Williams Companies en la adquisición, venta y transporte 

marítimo de gas natural comprimido (GNC).  



 

■ Representación de una importante compañía estadounidense de energía en la 
subcontratación de derechos de capacidad a largo plazo en una terminal de los 

Estados Unidos.  

■ Elaboración de contratos marco de adquisición de GNL a largo plazo para un nuevo 

importador de GNL.  

■ Representación de diversas compañías internacionales de energía en materia de 

legislación estadounidense relativa a proyectos energéticos.  

Venezuela 
■ Representación de Chevron en la estructuración de un proyecto de suministro de gas  

y GNL.  

■ Representación de una importante compañía de energía en la estructuración, 
negociación y documentación de acuerdos off-take de GNL para un proyecto de GNL 

en Venezuela.  

Vietnam 
■ Representación de Korea National Oil Corporation en el desarrollo de un proyecto de 

gas natural, que abarcó la negociación de ventas de gas a PetroVietnam y contratos de 

transporte con la compañía de gasoductos. 

Yemen 
■ Representación de una importante compañía de energía que considera realizar una 

inversión en un proyecto de GNL en Yemen. 

■ Representación de Korea National Oil Company en asuntos vinculados con proyectos 

upstream de petróleo. 


